IBM Global Financing

Der IT-Distributor MCE setzt auf einen
Finanzierungspartner mit Branchenkompetenz

MaRgeschneiderte Finanzierung als Erfolgsfaktor

Die Zusammenarbeit mit IBM Global
Financing ermdglicht solides Wachstum
und Ausschépfung des Marktpotentials.

Der Handel mit IT-Produkten ist ein
wettbewerbsintensives Geschaft. Kurz-
lebige Produktzyklen, unvorhersehbare
Bedarfsspitzen, ein hoher Lagerumschlag
und eine komplexe Marktstruktur sind
wesentliche Merkmale dieser Branche, in
der die Firma MCE GmbH, einer der
groften Distributoren fir IBM Speicher-
produkte weltweit, agiert. Der Erfolg des
Unternehmens griindet sich dabei nicht
nur auf eine kundenorientierte Organi-
sation und Geschéftsstrategie, sondern
auch auf die Zusammenarbeit mit dem
richtigen Finanzierungspartner.

Im schnellebigen Markt fur IT-Produkte
gehdrt die MCE GmbH, mit Hauptsitz in
Ottobrunn bei Miinchen, zu den etab-
lierten Unternehmen. MCE ist mit einem
Umesatz von mehr als 300 Mio. DM im
Geschéftsjahr 1998 der weltweitgrofite
IBM Vertriebspartner. Der Schwerpunkt
liegt auf Speicherperipherieprodukten.
Rund 95% des Umsatzes resultieren aus
dem Verkauf von IBM Produkten.

Die MCE Gruppe unterhélt mittlerweile

4 Geschéftsstellen mit insgesamt ca.

110 Mitarbeitern in 3 Landern. Der Haupt-
sitz der MCE GmbH befindet sich in
Ottobrunn bei Munchen.

Eine Niederlassung befindet sich in Lorsch
bei Frankfurt und je eine Tochtergesell-
schaft in Strasbourg in Frankreich

(MCE France S.A.R.L.) und in Watch-
field in England ( MCE UK Ltd).

Begonnen hat das Unternehmen vor zwei

Jahrzehnten als Distributor fiir Plattenlauf-

werke und zugehdrigen Ersatzteilen
der Firma Control Data. Heute umfaft das

Angebotsspektrum Festplattenlaufwerke
aller Art, Streamer, optische Laufwerke,
Controller, Netzwerkkomponenten sowie
Ersatz- und Zubehorteile. MCE verfigt
Uber ein umfangreiches Know-how bei
Speicher- Subsystemen und kann dadurch
gezielt anspruchsvolle, kundenindividuelle
Speicherldsungen realisieren. Der
Distributor vertreibt die komplette

Palette der IBM Speichersysteme und
unterhdlt ein umfangreiches Warenlager,
das eine hohe Lieferfahigkeit garantiert:
Viele Produkte kénnen noch am Tag des
Auftragseingangs an Kunden in
Deutschland, Frankreich und anderen
europdischen L&ndern ausgeliefert
werden.

“Wir verfligen Uber die

Basis fur ein starkes,
solides Wachstum und
streben flr das Geschafts-
jahr 1999 einen Umsatz
von 500 Mio. DM an”.

Walter Lang, im Rahmen der
Geschéftsfuhrung zustandig fur die
Finanzen von MCE.

Wachstum durch maf3geschnei-
derte Finanzierung

Einer der wichtigsten Erfolgsfaktoren des
Distributors ist seine uneingeschrankte
Lieferfahigkeit. Mangelnde
Produktverfuigbarkeit und lange
Lieferfristen wiirden zwangslaufig zu
Wettbewerbsnachteilen fiihren. Ein gut
sortiertes Warenlager setzt jedoch eine
solide Finanzierung voraus. Das
Distributionsgeschéft mit IT-Produkten
stellt dabei spezifische Anforderungen an

die Finanzierung, handelt es sich hierbei
doch um Waren mit einem “kurzen
\erfallsdatum”, deren Einkauf mit
besonderen Risiken verbunden sind.

“Um die Dynamik des Marktes nutzen zu
kénnen und ein hohes Wachstum auf
solider Basis zu erreichen, brauchen wir
einen Kreditgeber, der das Geschaft mit
IT-Produkten versteht”, erlautert Walter
Lang die besonderen Umsténde im IT-
Distributionsgeschéft. “Wir haben uns
nach einem Finanzierungspartner
umgeschaut, der Verstandnis fur unser
Geschéft hat, das durch eine starke
Quartalsorientierung, Preisprotektion,
spezielle Bonussysteme und einen hohen
Lagerumschlag gepragt ist”, erganzt
Lang.

Der erste Kontakt zwischen MCE und
IBM Global Financing entstand Anfang
des Jahres 1997 Uber Verantwortliche des
IBM Produkthauses SSD, das die
Speicherperipherieprodukte an MCE
liefert. Aus intensiven Gesprachen mit
IBM Global Financing entstand
schliel3lich eine Finanzierungslésung,

Hauptsitz von MCE in Ottobrunn bei Miinchen



die individuell auf die Anforderungen
von MCE zugeschnitten war.

Die Geschaftsbeziehung begann mit
einem Finanzierungsvolumen im
einstelligen Millionenbereich. Die
vereinbarten Regelungen funktionierten
zur beiderseitigen Zufriedenheit, und
eine tragféhige Basis fur eine Ausweitung
der Zusammenarbeit war geschaffen. Der
Kreditrahmen der MCE GmbH bei IBM
Global Financing bewegt sich
mittlerweile im oberen zweistelligen
Millionenbereich.

Branchenkompetenz bringt
Vorteile

“Mit IBM Global Financing haben wir
gleichzeitig einen Finanzierungspartner
und Experten der 1T-Branche gefunden,
der in seinem Umfeld tber die
Ressourcen verfigt, Fragen und
Probleme des IT-Distributionsgeschéftes
kompetent zu klaren — darin sehe ich den
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MCE, der Spezialist fur Speicherprodukte

groRRen Vorteil bei unserer Zusammen-
arbeit”, resimiert Lang. Jedes Finanz-
institut bevorzugt eine andere Art der
Kreditsicherung. IBM Global Financing
ist als Experte der IT-Industrie und durch
den IBM Unternehmensverbund in der
Lage, durch hohe Bewertungsanséatze fur
das finanzierte Umlaufvermdgen das
Kreditpotential ihrer Kunden zu
optimieren.

“Die IT-Industrie hat aus Sicht vieler
traditioneller Geschéftsbanken vielleicht
nicht immer das beste Image als solider
Geschéftspartner. Deshalb —und wegen
des unzureichenden Verstandnisses fur
unsere spezifischen Geschaftsabléufe —
gestalten sich die Gespréche mit diesen
Banken schwierig. Herkdmmliche
Geschéftsbanken kennen in der Regel
nicht die Anforderungen der IT-Industrie
und scheuen deshalb oft das Engage-
ment. IBM Global Financing kann
dagegen aufgrund des \erstdndnisses

fur unsere Geschéftsablaufe mafigeschnei-

derte Losungen anbieten. Aus unserer Sicht

ist die dabei praktizierte Flexibilitét eine
der groften Stérken von IBM Global
Financing”, beschreibt Walter Lang seine
Erfahrungen.

Der MCE-Finanzchef erwartet in Zukunft
mit Erweiterung seiner Geschéftsfelder,
\erstarkung von e-commerce und
e-business sowie Einbeziehung der
Tochterunternehmen eine noch inten-
sivere Zusammenarbeit mit IBM Global
Financing.

Umfassende Finanzdienst-
leistungen fur die IT-Industrie
IBM Global Financing ist der groRte auf
Informationstechnologien spezialisierte
Finanzierer und unterh&lt Nieder-
lassungen in Gber 40 L&ndern.

Das Unternehmen Gibernimmt jahrlich
die Finanzierung von Projekten in Hohe
von tiber 35 Milliarden US$ fiir Kunden
und Partner weltweit.

IBM Global Financing unterstiitzt das
Unternehmenswachstum von IBM
Business Partnern mit der Bereitstellung
von Betriebskapital im Rahmen ihrer
einzigartigen Finanzierungsangebote,
dem “Global Financing Gold Plan” und
dem “Global Financing Platin Plan”.
Der Global Financing Gold Plan gewéhrt
z. B. zusétzliche zinsfreie Tage flr alle
IBM Bestellungen und vereinfacht die
Administration Gber den Online-Zugriff
auf das Konto. Selbstverstandlich kann
sich der Business Partner auch flr einen
langerfristigen Finanzierungszeitraum
entscheiden. Mit dem Global Financing
Platin Plan 1463t sich die Finanzierung
sogar auf das gesamte Umlaufvermdégen
des Unternehmens ausdehnen.

Darliber hinaus bietet IBM Global
Financing speziell fur die IT-Industrie
weitere, umfassende Finanzdienst-
leistungen an, z.B.:

* Finanzierung von Hardware, Software

und Serviceleistungen im Rahmen von
IT-Gesamtlosungen fiir Kunden

* Breitgefachertes Angebot von

runderneuerten Gebrauchtgeraten in
IBM Quialitat.

IBM Deutschland Kreditbank GmbH
an IBM Global Financing Company
Pascalstrae 100

D-70569 Stuttgart

Telefon: 07 11/ 785-0

Die IBM Homepage finden Sie im Internet unter:
www.ibm.com

www.de.ibm.com

Weitere Informationen erhalten Sie unter der
Homepage von IBM Global Financing:
www.de.ibm.com/globalfinancing

IBMist ein eingetragenes Warenzeichen der
International Business Machines Corporation.

Warenzeichen anderer Unternehmen/Hersteller
werden anerkannt.

Vertragbedingungen und Preise erhalten Sie bei den
IBM Geschaftsstellen und den IBM Geschéftspart-
nern. Die Produktionformationen geben den derzei-
tigen Stand wieder. Alle Angaben ohne Gewahr.
Gegenstand und Umfang der Leistungen bestimmen
sich ausschlieflich nach den jeweiligen Vertragen.

In dieser Broschiire verdffentlichte Hinweise auf IBM
Produkte, Programme oder Services bedeuten nicht,
daR die IBM beabsichtigt, diese in allen Landern
bereit zustellen, in denen das Unternehmen tétig ist.
Der Hinweis auf IBM Produkte, Programme oder
Services bedeutet nicht, daf nur Produkte,
Programme oder Services von IBM eingesetzt werden
kénnen. Funktional &quivalente Produkte, Programme
oder Services kdnenn ebenfalls eingesetzt werden.
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