
„ Damit hatten wir die 
Möglichkeit, unseren 
Kunden einen festen 
Preis je Vorgang von 
Anfang an anzubieten, 
auch wenn das 
Volumen der Nutzung 
erst mit dem Rollout der 
Projekte wächst.“

IBM Global Financing

Flexible Softwarefinanzierungslösung
von IBM

Aufgrund uneinheitlicher Standards 

bei der Produktion elektronischer 

Kataloge sind die Entwicklung und 

Betreuung elektronischer Marktplätze 

aufwendig und kostenintensiv. 

Deshalb entschloss sich die itelligence 

AG, in eine standardübergreifende 

Entwicklungssoftware zu investieren. 

Ermöglicht wurde dies durch eine 

mehrstufige Finanzierungslösung der 

IBM Global Financing.

Der Name itelligence AG entstand 

2000 nach der Fusion SVC AG und 

der APCON AG. Der mit Bedacht 

gewählte Name spiegelt die 

Philosophie des neu entstandenen 

Unternehmens wider: Die Analyse und 

Bewältigung neuartiger Situationen 

durch intelligente Problemlösungs-

strategien. Das Unternehmen konnte 

seinen Umsatz [ GJ 2002 : 183 Mio. 

EURO ] in den letzten Jahren deutlich 

erhöhen und ist heute mit 1450 

Mitarbeitern in 44 Niederlassungen in 

19 Ländern größter SAP-Reseller der 

Welt.

Ökonomischer Common Sense

Zum Leistungsspektrum der 

itelligence AG gehören spezialisierte 

SAP-Branchenlösungen 

und kundenspezifische 

Softwaretechnologien sowie 

die umfassende Integration 

hochkomplexer IT- und

e-Business-Systeme, ergänzt 

durch Outsourcing- und sonstige 

Dienstleistungen. Speziell im 

Bereich des e-Procurement werden 

die Pflege, die Anpassung und 

 Die Herausforderung

Finanzierung einer 

plattformübergreifenden 

Entwicklungssoftware für den 

Endkunden

 Die Lösung

Eine mehrstufige 

Finanzierungslösung, die die 

finanzielle Belastung des Kunden 

auf ein Minimum reduziert

 Der Vorteil

Das Unternehmen kann neue 

Software bereitstellen, ohne seinen 

Cashflow oder den seiner Kunden 

unangemessen zu beeinträchtigen

Überblick

die Weiterentwicklung der vielen 

unterschiedlichen elektronischen 

Katalogsysteme und Standards gerne 

auf professionelle Dienstleister wie die 

itelligence AG übertragen. 

Bei der itelligence AG werden 

Produkte in der Regel in 

Zusammenarbeit mit dem 

Kunden entwickelt. Im Rahmen 

eines solchen Projekts sollte die 

Entwicklungssoftware der Poet AG 

eingesetzt werden. Der Endkunde 

benötigte jedoch für die geplante 

Investition eine Finanzierungslösung, 

um den Eigenkapitalaufwand für die 

Software möglichst gering zu halten. 

„Eine ideale Lösung müsste unsere 

Ausgaben mit den projektbezogenen 

Einnahmen in Deckung bringen, so 

dass unsere Kunden weder finanziell 

noch administrativ übermäßig belastet 

werden“, erläuterte Oliver Schreiber, 

Leiter für Outsourcing und Services 

bei der itelligence AG.

Zu den strategischen Geschäftszielen 

der itelligence AG gehört die 

Fortsetzung des Expansionskurses 

im Outsourcing-Geschäft – sowohl 

in Hinblick auf die Anzahl der 



„ IBM hat uns ein solides 
Angebot zu günstigen 
Konditionen vorgelegt 
und bietet eine 
Absicherung, die unsere 
Vorstellungen erfüllt,“ 
kommentierte Schreiber.

IBM Deutschland GmbH
Pascalstraße 100
D-70569 Stuttgart
ibm.com /financing/de

Die IBM Homepage finden Sie im Internet 
unter: ibm.com /financing/de

E-mail: IGF@de.ibm.com

IBM und das IBM Logo sind eingetragene 
Marken der International Business Machines 
Corporation. 

Das e-business Symbol ist eine Marke der 
International Business Machines Corporation.

Vertragsbedingungen und Preise erhalten Sie 
bei den IBM Geschäftsstellen und den IBM 
Geschäftspartnern. Die Produktinformationen 
geben den derzeitigen Stand wieder. Alle 
Angaben ohne Gewähr. Gegenstand und 
Umfang der Leistungen bestimmen sich 
ausschließlich nach den jeweiligen Verträgen.

Marken anderer Unternehmen/Hersteller 
werden anerkannt.

Bei IBM heißt Dienst am Kunden zugleich 
auch Dienst an unserer Umwelt: Wir nehmen 
Ihre IBM Altgeräte zurück und stellen 
deren umweltfreundliche Entsorgung zum 
Selbstkostenpreis sicher.

IBM Hardware-Produkte sind fabrikneu 
hergestellt. Sie können neben neuen auch 
wieder verwendete Teile enthalten. 

Die vorliegende Veröffentlichung dient 
ausschließlich der allgemeinen Information.

Änderungen vorbehalten.

© Copyright IBM Corporation 2002

Neues Umsatzpotenzial durch 

Folgegeschäft

Die Vorteile sprachen eindeutig für 

den Finanzierungsplan von IBM 

Global Financing: Flexibilität und die 

Chance einer engen Partnerschaft 

mit itelligence. „IBM hat uns ein 

solides Angebot zu günstigen 

Konditionen vorgelegt und bietet 

eine Absicherung, die unsere 

Vorstellungen erfüllt,“ kommentierte 

Schreiber.

Die itelligence AG erkannte, dass 

der Vorschlag von IBM Global 

Financing attraktiver war als 

alternative Angebote. Die verzögerte 

progressive Ratenzahlung 

war auf den Fortschritt der 

Entwicklungsarbeit und den Zeitpunkt 

der Softwareimplementierung beim 

Kunden abgestimmt. 

Kunden als auch auf die Tiefe der 

Kundenbeziehungen. Um dieses 

Wachstumsziel erreichen zu können, 

brauchte das Unternehmen einen 

Partner, der einen erheblichen Anteil 

des finanziellen und operativen 

Risikos übernehmen würde, das mit 

der Ausweitung der Endkunden-

Softwarefinanzierung und des 

Outsourcing-Angebots einher geht.

Finanzierung mit geringer Belastung

„Für unsere Kunden wäre es weder 

wirtschaftlich noch organisatorisch 

sinnvoll, jeweils für das Daten-

management von Katalogen 

eigene Software Umgebungen zu 

unterhalten“, so Schreiber. Eine 

Lösung, die alle aktuellen Standards 

verwalten und mit der für mehrere 

Kunden und Lieferanten das 

Datenmanagement betrieben werden 

kann, bietet die Poet AG. 

Die itelligence AG holte sowohl von 

ihren bisherigen Finanzdienstleistern 

als auch von IBM Global Financing 

Angebote ein. Den Zuschlag 

erhielt eine ungewöhnliche 

Finanzierungslösung von IBM Global 

Financing. Die Lösung beruhte 

auf einem Softwareleasingvertrag 

mit einer Zahlungsaussetzung zu 

Beginn der 24-monatigen Laufzeit, 

gefolgt von monatlichen progressiven 

Ratenzahlungen. Oliver Schreiber 

war von dem vorgeschlagenen 

Finanzierungsplan von IBM Global 

Financing überzeugt : „Damit hatten 

wir die Möglichkeit, unseren Kunden 

einen festen Preis je Vorgang von 

Anfang an anzubieten, auch wenn das 

Volumen der Nutzung erst mit dem 

Rollout der Projekte wächst.“ GFCGE01001-2 (08/02) MC


